
ДЛЯ ВСЕХ С УПЕРВАЙЗ О РОВ 
ПРОМОУШЕН  

ЛЕТНЯЯ
ЖАРАЖАРА



ИЮНЬ — ИЮЛЬ — АВГУСТ

1 волна

ИЮ ЛЬ — АВГУСТ  — СЕНТЯБРЬ

2 волна

МАРТ  — АПРЕЛЬ  — МАЙ

базовый объем

ДВЕ ВОЛНЫ КВАЛИФИКАЦИИ



КАК РАССЧИТЫВАЕТСЯ 
БАЗОВЫЙ ОБЪЁМ*

Если  ваш  средний объём меньше  1 000 очков — 
минимальная база  всё равно составит 1000 очков . 

ФОРМУЛА РАСЧЁТА
(Март + Апрель + Май) ÷ 3 = Базовый объём
Пример: (1000 + 2000 + 3000) ÷ 3 = 2000 очков *

Базовый объём — это ваш личный стартовый уровень. 
Он рассчитывается как средний ежемесячный 
объём за март, апрель и май , но не может быть 
менее 1000 очков *.

?

*очки Общего Объема ( TVP)



КВАЛИФИКАЦИЯ
В зависимости  от  вашего  Базового  Объёма , применяются  разные  условия .
Определите  свою  категорию  и стройте  план !

1 месяц 2 месяц 3 месяц
+ не менее

500 очков TVP к базе и 
5 новых клиентов  в ПРК

+ не менее
1000 очков TVP к базе и 
5 новых клиентов в ПРК

+ не менее
1500 очков TVP к базе и 
5 новых клиентов в ПРК

не менее 5500 TVP и 
5 новых клиентов в ПРК

не менее 5500 TVP и 
5 новых клиентов в ПРК

не менее 5500 TVP и 
5 новых клиентов в ПРК

не менее 6500 TVP и 
5 новых клиентов в ПРК

не менее 6500 TVP и 
5 новых клиентов в ПРК

не менее 6500 TVP и 
5 новых клиентов в ПРК

не менее 7500 TVP и 
5 новых клиентов в ПРК

не менее 7500 TVP и 
5 новых клиентов в ПРК

не менее 7500 TVP и 
5 новых клиентов в ПРК

базовый 
объем

100 0 – 4999.99

5000 – 5999.99

6000 – 6999.99

7000+



ПРИМЕРЫ КВАЛИФИКАЦИИ
июнь июль август

не менее

2500 очков TVP и 

5 новых клиентов в ПРК

не менее

30 00 очков TVP и 

5 новых клиентов в ПРК

не менее

3500 очков TVP

и 5 новых клиентов

база

2 000

июль август сентябрь
не менее

1 500 очков TVP и 

5 новых клиентов в ПРК

не менее

2 0 00 очков TVP и 

5 новых клиентов в ПРК

не менее

2 500 очков TVP и 

5 новых клиентов в ПРК

база

0 - 999.99
= 1 000

июнь июль август
не менее

5 500 очков TVP и 

5 новых клиентов в ПРК

не менее

5 500 очков TVP и 

5 новых клиентов в ПРК

не менее

5 500 очков TVP и 

5 новых клиентов в ПРК

база

5 300

+500 +1000 +1500

+500 +1000 +1500



Ваучер на продукт в размере 77 000 армянских драм,          
360 азербайджанских манат, 560 грузинских лари,                  
580 белорусских рублей, 180 евро, 18 500 киргизских сом,  
102 000 казахских тенге, 750 000 монгольских тугриков,          
2 500 000 узбекских сум

ЛЕТНЯЯ
ЖАРАЖАРА

НАГРАДА
ВАУЧЕР НА ПРОДУКТ 

на 15 000 рублей



ВРЕМЯ ДЕЙСТВОВАТЬ!

РАССЧИТАЙТЕ БАЗОВЫЙ ОБЪЁМ
Возьмите среднее за март – апрель – май — это ваша точка  отсчета .

1 волна (июнь – август) или 2 волна (июль – сентябрь )

1
2
3
4

Требования по  очкам Общего Объема  + 
5 новых  клиентов  каждый  месяц в ПРК

ПОЛУЧИТЕ ВАУЧЕР НА ПРОДУКТ

ВЫПОЛНЯЙТЕ УСЛОВИЯ ЕЖЕМЕСЯЧНО

ВЫБЕРИТЕ ВОЛНУ

Промоушен  «ЛЕТНЯЯ ЖАРА» — Ваш  шанс  показать  результат , вырасти  и получить  
заслуженную  награду . Правила  понятны , цели  достижимы , а награда  реал ьна .



ПРАВИЛА И УСЛОВИЯ
o Промоушен открыт только для Супервайзоров со страной регистрации из региона евразийские рынки . Статус Супервайзора присвоен не позднее 1 июля 2026

года ;
o Супервайзоры (статус присвоен с 1 июля 2026 ) могут принять участие только во второй волне : июль 2026 – сентябрь 2026
o Периоды квалификации : июнь 2026 – август 2026 или июль 2026 – сентябрь 2026
o Для квалификации учитываются Очки Общего Объема (TVP)
o Базовый Объем : средний ежемесячный объём за март 2026 – май 2026 . При этом если средний объём меньше 1 000 очков, то минимальная база всё равно

составит 1000 очков
o Квалификационный период : в зависимости от Базового Объёма, применяются разные условия :

• Если Базовый Объем от 1000 до 4999 .99 очков Общего Объема (TVP) , то в первый месяц Независимый Партнер должен увеличить Базовый Объем на
не менее, чем 500 очков, а также зарегистрировать 5 новых клиентов , во второй месяц – увеличить на не менее, чем 1000 очков, а также 5 новых
клиентов , в третий месяц – увеличить на не менее, чем 1500 очков, а также 5 новых клиентов

• Если Базовый Объем от 5000 до 5999 .99 очков Общего Объема (TVP) , то в каждом из трех последовательных месяцев Независимый Партнер должен
набрать 5500 очков Общего Объема и зарегистрировать по 5 новых клиентов

• Если Базовый Объем от 6000 до 6999 .99 очков Общего Объема (TVP) , то в каждом из трех последовательных месяцев Независимый Партнер должен
набрать 6500 очков Общего Объема и зарегистрировать по 5 новых клиентов

• Если Базовый Объем 7000 очков Общего Объема (TVP) и более , то в каждом из трех последовательных месяцев Независимый Партнер должен
набрать 7500 очков Общего Объема и зарегистрировать по 5 новых клиентов

o Регистрировать клиентов необходимо в каждом из 3-х последовательных месяцев вашего квалификационного периода на
сайте программы развития клубов www .prk .herbalife .ru – минимум 5 новых клиентов в каждом месяце . Регистрация на
сайте данных за предыдущий месяц открыта с 1 по 10 число

o Награда по промоушену – Ваучер на продукт в размере 15 000 рублей, 77 000 армянских драм, 360 азербайджанских
манат, 560 грузинских лари, 580 белорусских рублей, 180 евро, 18 500 киргизских сом, 102 000 казахских тенге, 750 000
монгольских тугриков, 2 500 000 узбекских сум

o Ваучеры на продукт будут начислены в валюте страны регистрации контракта . Срок использования ваучера на продукт
– до 30 .11.2026 г. Ваучер будет доступен на следующий месяц после завершения квалификации . Неиспользованные
ваучеры будут аннулированы

o Принять участие в промоушене и получить награду можно только один раз
o Независимые партнеры не должны иметь этических нарушений . Квалификация может быть аннулирована или

пересмотрена в связи с несоответствиями правилам поведения независимых партнеров herbalife, выявленными у
независимого партнера или нижестоящей организации, повлиявшими на квалификацию . Независимые партнеры несут
персональную ответственность за уплату любых налогов с полученных ими выплат и подарков по промоушенам (в
правилах ведения бизнеса, пр . Соблюдение действующего законодательства и правил)
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