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TAB TEAM KOHTUMINE
Avatudkaoigile TAB Teami liilkkmetele

-
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AKTIIVSETE SUPERVIISORITE KOOL

AvatudSuperviisoritele ja TAB Team liikmetele, kes koguvad 3
kuudjérjest 2500 kogumahupunkti
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SUPERVIISORITE KOOL

Avatudkaoigile Superviisoritele, kes koguvad 3 kuuga kokku
4000 kogumahupunkti

Avatud kéigile uutele Superviisoritele

(staatusomandatud alates 1. augustist 2026)

KVALIFIKATSIOONIOHTUSOOK

AvatudSuperviisoritele, kes koguvad mis tahes 3
kvalifikatsiooniperioodi kuuga minimaalselt 5000
kogumahupunkti
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SP-DE JA SV-DE KOOL

Avatudkdigile Soltumatutele Partneritele ja Superviisoritele

JUUBELIURITUS
Avatudkoigile Soltumatutele Partneritele ja kilalistele

A8 >

KVALIFIKATSIOONIPERIOOD: JUULI — DETSEMBER 2026

Oluline on jouda urituse alguseks kvalifikatsioon I6petada.
Tingimused vdivad riigiti erineda. Tdpsustage teavet.
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FOUNDER’S CIRCLE, 70K
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Leon ja Irina
Waisbein

FOUNDER’S CIRCLE, 70K

Leonist sai séltumatu partner enam kui 30 aastat tagasi, kui ta oli
Venemaalt pdrit sisserdndaja. Ta alustas dari lisraelis, jatkas seejarel
Venemaal ja teistes riikides. 1990. aastate keskel jéudsid Leon ja Irina
Chairman's Club tasemele ning 1997. aastal tunnistati nad maailma
parimateks soltumatuteks partneriteks. 1990. aastate I6pus, kui
Venemaal oli majanduskriis ja kohalik valuuta devalveerus viiekordselt,
kannatas Herbalife'i dari tésist kahju. Kuid need, kes toeliselt uskusid
ettevotte toodetesse ja eesmarkidesse, ei lahkunud drist.

Jark-jargult majandus stabiliseerus ja &ri hakkas aeglaselt elavhema.

Toeline kasv algas 2007. aastal, kui 140 vene liidrit reisisid Mehhikosse, et
tutvuda Tervisliku elustiili klubide tééga. Sellest ajast alates on
venekeelsele turule ilmunud palju klubisid, mis kasutavad téhusaid
klientide varbamise ja hoidmise silisteeme. Teine oluline tegur selles
kasvus oli tdiustatud Miligi- ja turundusplaan, mis véimaldas paljudel
soltumatutel partneritel tdusta korgematele juhtimistasanditele. Selle
tulemuseks oli suur hulk uusi kliente, soltumatuid partnereid ja liidreid.

2009. aastal kvalifitseerusid Leon ja Irina Founder’s Circle’isse, 2014.
aasta jaanuaris 60K tasemele ja 2020. aasta mais 70K tasemele. ,,Meie
edu on lahutamatu osa kogu Ettevotte edust ja me oleme optimistlikud
Herbalife'i @ri tuleviku suhtes kogu maailmas.*

Kirjeldatud sissetulekud kehtivad 1 % Herbalife sdltumatute partnerite kohta, kes on mutigi liidrid. Lisainfo saamiseks
Herbalife'i poolt sdltumatutele partneritele makstavate voimalike sissetulekute kohta tutvuge igo-aastase keskmiste
sissetulekute aruandega, mis on avaldaotud veebilehtedel Herbalife.lv ja lv.MyHerbalife.com.



